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AQUA-THERM 2009

DEUTSCHE AUSSTELLER SEHEN IHRE CHANCE IM UMDENKEN BEIM

ENERGIEVERBRAUCH IN RUSSLAND. / PHILIPP ROWE, RUFIL CONSULTING

ie «Aqua-therm» ist Russlands flhren-
D de internationale Fachmesse fur Hei-

zung, Luftung, Klima, Sanitdr, Umwelt-
und Schwimmbadtechnik. Vom 3. biz 6. Februar
2009 offnete die Messe erstmalig ihre Tore auf
dem Geldnde des Crocus Expo International
Exhibition Center. Gleichzeitig konnte man hier
den thematisch verwandten «International Pool
Salon» besuchen. 18 deutsche Unternehmen,
14 davon auf dem deutschen Gemeinschafts-
stand, nahmen in diesem Jahr an der Messe teil
und stellten den Fachbesuchern ihre Marken
und Produkte vor. So wenig Interesse hatten
deutsche Aussteller noch nie an der «Aqua-
therm» bekundet.
Erste Anzeichen der Wirtschaftskrise oder sorgt
das Uberangebot fir Verwirrung? «In den vori-
gen Jahren waren wir fast 40 deutsche Ausstel-
ler. Alle Schwimmbadaussteller sind diesmal
weggeblieben.» erkldrte Dieter C. Rangol, Ge-
schéftsfihrer des Bundesverbandes Schwimm-
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bad & Wellness eV, die ge-
ringe deutsche Beteiligung.
Es gdbe im ersten Halbjahr
2009 allein in Moskau vier
verschiedene Pool-Messen.
Die Aussteller wiissten da
einfach nicht, fir welche
Messe sie sich entscheiden
sollten.

Direkte Anfragen bei deut-
schen Unternehmen der
Schwimmbadbranche,
bestétigten die Aussage ih-
res Verbandsvorsitzenden.
«Gerade in Moskau sind
die Messekosten gravie-
rend. Da muss man schon
sicher sein kénnen, dass
man den groBten Kunden-
kreis erreicht. Bei so vielen
fast deckungsgleichen
Terminen in Moskau ist
das schwierig», begriindet
Anton Weber, kaufmanni-
scher Leiter der deutschen
Reinhardt-Plast GmbH, die
Frage, warum sein Unter-
nehmen dieses Jahr nicht
auf der Aqua-therm vertre-
ten war. Auch die Dinotec
GmbH beteiligte sich in diesem Jahr erstmals
nicht an der Messe. Stattdessen lud der deut-
sche Hersteller und Gro3héndler im Bereich
Schwimmbadwasseraufbereitung zu einer ei-
genen Hausmesse in Moskau ein. «Was auf der
Aqua-therm lauft, hat keine Bedeutung. Da wird
kein Schwimmbadhersteller mehr hingehen»,
aulerte sich - bewusst weniger diplomatisch -
Joachim Schiller, der Gebietsverantwortliche
fUr Osteuropa.

Ob Heizung, Klima, Liftung oder Sanitar deut-
sche Qualitatsprodukte sind in Russland gefragt
und deutsche Unternehmen machen schon
seit Jahren in diesen Bereichen gute Geschifte.
14 deutsche Aussteller wurden direkt auf der
Aqua-therm zu Trends und Entwicklungen und
ihrem aktuellen Russlandgeschéft befragt.
Neue Technologien zur Wasseraufbereitung
und Energieeinsparung erfahren offensichtlich
eine etwas stérkere Nachfrage als dies noch im
letzten Jahr der Fall war, auch die Anwendung
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weiterentwickelter Kunststoffe wurde als Trend
wahrgenommen. So stellte z. B. die Kessel GmbH
einen Regenablauf aus dem neuen Werkstoff
«Ecoguss», ein Metall-Kunststoff-Gemisch, vor.
Die Entwicklung des Russlandgeschéfts in den
letzten Jahren wird ausnahmslos mit gut bis
sehr gut eingeschatzt. In den letzten Monaten
jedoch haben fast alle Aussteller einen Nach-
frageeinbruch gespurt. Die Zukunftsaussichten
werden von gut der Halfte der Befragten als
neutral eingeschatzt, wahrend die andere Half-
te eine negative Entwicklung lhres Russlands-
geschéfts erwartet.

Die starke Abwertung des Rubels, die Kreditkri-
se und die schlechte Situation der Baubranche
werden dabei als aktuelle Risiken wahrgenom-
men. Aulerdem, so der Tenor unter den Un-
ternehmen, wirden burokratische Hirden vor
allem bei der Lizenzierung von Produkten die
Geschéfte zusétzlich behindern. Auch die Wahl
der richtigen russischen Vertriebspartner ist fur
viele der befragten Aussteller ein Problem.
«Wenn der russische Hauslebauer und die rus-
sischen Mieter ernsthaft beginnen, Uber das
Einsparen von Energie nachzudenken, ist das
Thema Energieeffizienz fir uns die Eintrittskar-
te in den Markt», so Jirgen Hald, Exportleiter
der KaMo Systemtechnik, auf die Frage, wo er
das grote Potenzial fur sein Unternehmen in
Russland sédhe. Diese Einschétzung teilt er mit
den anderen Ausstellern auf der Aqua-therm,
die hier eine der grofiten Marktvorteile deut-
scher Unternehmen gegentber der Konkurrenz
sehen. Aber das Bewusstsein fir dieses Thema
sei bis jetzt noch sehr schwach entwickelt. Ein
grundsétzliches Umdenken zum Thema Ener-
gieverbrauch und Energieeinsparung beginne
in Russland erst allmahlich und sei letztendlich
nur Uber weiter steigende Energiepreise, die
Investitionen in energiesparende Technologie
lohnend machen, zu erreichen. Konkrete An-
wendungsgebiete werden in den Bereichen
Heizung, Wasser und Abwasser, Sanitér, Ol und
Gas gesehen.

Die guten Besucherzahlen und die hohe Qua-
litat der Kontakte sorgten dafir, dass alle der
befragten Aussteller mit der Teilnahme an der
Messe zufrieden oder sehr zufrieden waren. 13
von 14 auf der Messe befragten Unternehmen
planen die Teilnahme an der Aqua-therm 2010
in Moskau bereits jetzt fest ein.)



AKBATEPM 2009

OTHOLUEHME K
SHEPTOMOTPEBJIEHNIO

B POCCNIN MEHAETCA, U
HEMELLKME SKCIMOHEHTHI
BNAAT B 9TOM LLAHCbI )14
CBOEV MPOAYKLINI.
OUNNNM POBE, RUFIL CONSULTING

KBaTepPM — KpynHenwaa B Poccun

MeXAYHapO4HaA BbICTaBKa CUCTEM

OTONNEHWA, BEHTUAALNK, KOHANLMO-
HUPOBAHWNA, BOAOCHAOKEHWA, CAHTEXHUKH,
obopynoBaHua ana 6acceHos. B atom rogy
OHa npoxoauna ¢ 3 no 6 deBpans, Brnepsbie
Ha HOBOW nnowagKke — B BbICTABOYHOM LIEH-
Tpe KpoKyc-IKcno. B pamkax BbICTaBKM Tak-
Xe npoBoauncs «International Pool Salon».
Cpenu 3KCNoHeHTOB Obinv 18 HEMELIKMX KOM-
naHui, 14 13 HUX BBICTYNUAN HA COBMECTHOM
cTeHpe, rae Obina npefcTaBneHa vx NPoayK-
uua. B aToM rofly MHTepec CO CTOPOHbI He-
MeLKMX KOMMaHWIM K y4acTuio B opyme Obin
HaVMeHbLWWI 33 BCIO ero UCTOpUIO.
CuntaTe N¥ 3TO 3amelaTenbCTBO MePBbIM
NPV3HAKOM 3KOHOMUYECKOTO KpM3mca uam
TOMY BMHOW NepeHachILLeHHOCTb PbiHKa? «B
npoLusible roabl CO CTOPOHbI fepmanun Obino
no 40 y4yaCTHMKOB, Ha 3TOT Pa3 He npuexan
HW OflMH Npoun3BoanTeNb baccenHoro obopy-
[IOBaHMA», — pacckasbiBaeT Antep K. PaHronb,
ynpasnaowmn anpektop Coto3a HemeLKnx
npovseoanTenen obopygoBaHua ana 6ac-
cenHoB 1 BenHecca. B Mockse, no ero cno-
BaMm, B nepsom nonyrogmmn 2009 r. nposogAT-
CA Cpa3sy yeTblpe BbICTaBKM MO accenHam,
MHOT1e KOMMaHMW NPOCTO He MOHKMAIOT, Ha
KaKyo 13 HYX nydle noexartb.
Onpoc  HemeLKMX KOMMaHWin HaccenHowm
oTpacnv noATBepxAaeT CroBa AMpeKkTopa
coto3a. «<B Mockse oueHb BbICOKME LieHbl 3a
yyacTue B BbICTaBKax, €C/M YK pellaellb-
CA Yy4YacTBOBATb, TO HYXKHO TOUHO 3HaTb, YTO
TebA yBMAAT MaKCKMManbHOE KONMYeCTBO Mo-
TeHUMaNbHbIX KNMEHTOB. A Korga Tak MHOro
dopymOoB, MAYLMX NOYTU OAMH 33 APYrUM,
CJIOXHO BbIOpaTh», — FOBOPUT KOMMEPYECKMI
AnpekTop KomnaHuu Reinhardt-Plast GmbH
Bebep. o 310 NpuUnHe ero prpma He Npu-
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HANa yyacTue B 3TOM rogy B AkaTepme. l1po-
13BOAMUTENb M MOCTaBLUMK BOAHOTO 060pYAO0-
BaHMA Ans baccenHos Dinotec GmbH Toxe
Bnepsble nponyctun dopym. Bmecto atoro
KOMMaHuA ycTpounna B Mockse cO6CTBEHHY!I0
MOHO-BbICTaBKY. «HeBaKHO, UTO MPOUCXOANT
Ha AkBaTepme. Tyaa HM OAMH MPOW3BOAW-
Tenb 6accentHoro obopyaoBaHvs bonblue He
noefet», — BeCbMa HeUNAOMaTUYHO 3aABUA
Vioaxum Wionnep, npeactasutens GUpMbl B
CcTpaHax BoctouHow Esponsl.

HemeLkoe KaueCTBO TPaANLMOHHO MONb3yeT-
cA B Poccuu BblcOkMM cnpocom. geT nun peyb
06 OTOMUTENBbHOM, KIMMATUYECKOM, BEHTU-
NAUMOHHOM  WMAN  CaHWUTapPHO-TEXHNUYECKOM
obopynoBaHUy — y paboTatolnx B 3TUX cer-
MeHTax KOMMNaHW fAena BCceraa Wim xopoLuo.
Ha AkBaTepme Mbl PacCnpoOCUnn HEMELKINX
3KCMOHEHTOB 00 aKTyaNbHbIX TEHAEHUMAX U
HampaBNeHUAX PA3BUTUA UX COTPYAHNUECTBA
c Poccnen.

B 3TOM rofly No CpaBHEHWIO C NPOLWbIM FOAOM
HECKOJ/bKO BbIPOC MHTEPEC K HOBBIM TEXHOMO-
TMAM BOLOCHaOXeHWsA U SHeprocbepexeHns, B
KaueCTBe HOBOW TEHAEHUMMN MOXHO OTMETUTD
NPVYMEHEHNE WMHHOBALUMOHHbLIX MacTMacC.
Tak, komnaHus Kessel GmbH npepncTasuna
JIMBHECTOK M3 HOBOrO MaTtepuana «Ecogussy,
CMeCK MeTanna 1 nnacTuka.

Pa3BuTWe 6K3Heca B Poccum Bce 6e3 cKio-
UEHWA OLUEHMUNIM Ha «XOPOLWO» WK «OYeHb
XOpowWo». BOT TONbKO B NocnefHne mecaubl
NPaKTUYECKN BCE OMPOLWEHHbIE KOMMAHUM
NOoYyBCTBOBaNM Cnaf cnpoca. [lepcnekTuBbl
Ha Oyayliee noyTW MOMOBKMHA OMNPOLEHHbBIX
PacLeHMBAET Kak HOPMasbHble, Apyraa mo-
NOBWHA CUMTAET, UTo Aena NonayT NIoxo.
CvnbHasa feBanbBauma pybna, KpU3MC Kpe-
OMTOBaHUA ¥ npobnembl B CTPOUTENbHOM
OTpacAn — BOT OCHOBHbIE PUCKM Ha Cerof-
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HALHWI MOMEHT. Kpome TOoro, 1 3To nogyep-
KMBaNM MHOTVe KOMMaHun, br3Hecy mewatoT
pasnuyHble  BIOPOKPATUYEeCKUe MpPeroHbl,
Hanpumep, B Npoueaype NMUEeH3MPOBaHMA
npoaykumn. Npobnemoit aAng MHOrmMx cTan un
MOWMCK HAAEXHOro POCCUICKOro MapTHepa
no cobITy.

«Ecnv poccninckmne gomosnagenblbl U Cbem-
LUMKM XUbA HAYHY T CEPbEe3HO 3a4YyMbIBATbCA
06 3HeprocbepexxeHnu, To BCe, UTO KacaeTcs
STOW TeMbl, CTAHET ANA HAC «KKOHTPaMapKOom»
ANA BbIXOAa Ha POCCUMCKMIA PBIHOK», — CKa-
3an lOpreH Xanba, AMPEKTOpP MO 3KCMOPTY
komnanmm KaMo Systemtechnik, otseuasn
Ha BOMPOC, rae OH BUAUT HavboMbWMWA MNo-
TeHUMan gas ceoel Grpmbl. TOro ke MHeHuA
NPULAEPKMBAIOTCA U €ro KOMINEern n3 apyrmx
dbrpm-yuacTHny Axksatepma. OHW cywmTaloT,
UTO MMEHHO B 3TOW Chepe y HEMELIKMX KOM-
NaHWM OHWU U3 CaMbiX OOMBLUNX KOHKYPEHT-
HbIX NpenmyLlecTs. [1paBaa, NoKa MHTepecC K
SHeprocbeperaTenbHbiM MPOAYKTaM U Tex-
HOMOrVAM Pa3BUT 34eCb OYeHb cabo. V3me-
HeHve OTHOWeEeHMA K 3HepronotpebneHnio
B Poccmm nocTteneHHO HauymMHaeTca nub
cenyac, B OCHOBHOM B CBA3M C NOBbIWEHNEM
BHYTPEHHMX LEeH Ha 3HEepProHOCUTeNM, 4To
[enaeT BbIrOAHbIMU MHBECTULMN B SHEPrOC-
HeperaTesibHble TexHonoruu. KoHkpeTHble
061acT! NPUMEHEHUA TaKMX TEXHOMOTUA —
oTonneHve, BOAOCHabXeHMe 1 KaHanm3aumsa,
CaHWUTapHO-TeXHNYecKkoe 0bopyaoBaHMe, AO-
Oblua ¥ TPAHCMOPTMPOBKA HedTH 1 rasa.
Hemeukne yuyacTHMKM BbICTaBKM  OTMETWUAV
Honblioe UMCNo NOCETUTENe U BbICOKOE Ka-
YECTBO YCTAHOBMIEHHbIX KOHTaKTOB. COrnacHo
NPOBEAEHHOMY ONPOCY, BCE OHU OCTANINCh JO-
BOJIbHbI WM Aaxke OYeHb JOBOJbHbI Pe3ybTa-
Tamn dopyma. 13 13 14 onpoLeHHbIx cobupa-
toTCA yyacTeoBaTh B AkBaTepme 2010.)
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